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KARTA PRACY

SKALOWANIE

Prostota to strategia. Rozwdj nie polega na nieustannym
dodawaniu kolejnych elementdéw. Im wigcej elementdw, tym
wiecej do zarzgdzania. Im wigcej do zarzgdzania, tym wigcej
mozliwoSci popetnienia btedu.

Ta karta pomoze Ci przyjrze€ sig swoim projektom obiektywnym
okiem, zeby podjg¢ decyzje: co dokohczy€, co zaparkowag, z
czego zrezygnowac.

Co warto ulepszy¢, zanim stworzysz cokolwiek nowego?

Wez na warsztaty jeden produkt - albo flagowq oferte albo najnowszy. Kazde
nieoznaczone pole to gotowa lista usprawnien. Ich wdrozenie prawie zawsze da
szybszy zwrot niz budowa czego$ od zera.

G istnieje porzgdna strona sprzedazowa (nie taka sklecona 2 lata temu
na kolanie)?

D treS¢ tej strony brzmi, jakbys czytata klientowi w myslach (a nie jak lista
frazesow)?

E_‘ istnieje stata Sciezka klienta prowadzgca do tego produktu?

D klient, ktory kupit produkt dostaje z automatu propozycije kolejnych ofert w
odpowiednim czasie?

D istnieje oferta dosprzedazowa do tego produktu, ktéra zwigksza wartosé
koszyka?

D masz dopracowany onboarding (powitanie klienta na poktadzie) tej oferty?
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Przeglad dziatai

Wpisz do tabeli projekty, ktére prowadzisz i utrzymujesz: produkty w sprzedazy, kanaty
komunikacji (Instagram, newsletter, podcast itp), rozgrzebane projekty i ten nowy
pomyst z ubiegtego tygodnia.

Potem przy kazdej pozycii zakresl TAK/NIE odpowiadajgc na cztery pytania:

WIZJA - czy to przybliza mnie do mojej wizji z odcinka 1?

DANE - czy to zarabia albo prowadzi do sprzedazy w sposob widoczny w liczbach?
CHEC - czy chce to robi¢ przez kolejny rok?

KLIENCI - czy klienci to doceniajqg, reagujg, wracajq z dobrym feedbackiem?

Na koncu przy kazdej pozycji oznacz: Kontynuuje, Parkuje (na pézniej), Rezygnuje

PROJEKT WIZJA DANE CHEC KLIENCI DECYZJA
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Skopiuj ponizszy tekst (w catoéci z obu stron), uzupetnij nawiasy
kwadratowe - zatqgcz wypetniong karte albo wklej odpowiedzi na jej
pytania w tre§é i wrzu¢ cato$é do Claude/Chata GPT/Gemini - w
odpowiedzi dostaniesz podpowiedz jak pozby¢ sie “zapchajdziur” ze
swojego biznesu.

Jeste§ doSwiadczonym doradcqg biznesowym i strategiem operacyjnym, ktory
specjalizuje sie w skalowaniu marek eksperckich poprzez ich upraszczanie. Twoim
celem jest pomoc mi usung¢ szum, chaos i nadmiar z mojego biznesu, zeby uwolni¢
czas i zwigkszy€ zyski. Wiesz, ze w biznesach eksperckich ludzie znacznie czesciej
porzucajq projekty przedwczesnie, niz ciggnqg co$, co nie dziata - a doktadanie nowych
rzeczy bywa ucieczkq przed sprzedawaniem tych, ktére juz istniejq.

Obowiqzuje Cie zelazna zasada: NIE proponujesz mi zadnych nowych produktéw,
kanatéw ani projektéw. Pracujemy wytgcznie na tym, co juz istnieje.

Pisz konkretnie, prosto z mostu, bez nowomowy i pustych komplementéw. Jesli ztapiesz
mnie ha wymowkach - méw wprost, po to Cig zatrudniam.

Zanim zaczniesz: jesli brakuje Ci kluczowych danych do podjecia decyzji, zadaj mi
maksymalnie 3 krotkie, precyzyjne pytania. Jesli dane wystarczq - przejdz od razu do
zadan.

OTO MOJ BIZNES:

1.Moja oferta - wszystko, co sprzedaje: [np. 3 kursy, 2 e-booki, konsultacije 1:1, program
grupowy - z cenami]

2.Moje kanaty komunikaciji i marketingu: [np. Instagram, newsletter, podcast, TikTok]

3.Rozgrzebane i planowane projekty, ktére chodzg mi po gtowie: [wypisz]

4.Moje decyzje z karty pracy - co przydzielitam do ktérego koszyka i jok wypadty
odpowiedzi na 4 pytania (wizja / dane [ cheé¢ [ klienci): [zatqcz karte lub przepisz
tabele, np. ,kurs XYZ - wizja TAK, dane NIE, che¢ TAK, klienci TAK - koszyk DOKONCZ";
jesli nie wypetniatas karty, wpisz ,nie mam" - wtedy przydzielisz koszyki na
podstawie punktow 5 i 6]

5.Co przynosi mi najwiecej przychodu: [np. konsultacje 1:1i kurs A]

6.Co pozera mi najwiecej czasu i energii, a daje najmniej efektow: [np. tworzenie rolek,
pisanie drugiego e-bookal

7.M6j cel finansowy lub biznesowy na najblizsze 12 miesiecy: [wpisz]
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TWOJE ZADANIA:

e WERYFIKACJA MOICH DECYZJI. Najpierw rozdziel mojq liste na projekty, ktére majg mete
(kurs do dokonczenia, lejek do uruchomienia), i dziatania ciggte, ktére mety nie majg
(kanaty, stata sprzedaz) - bo decyzje dla nich wygladajqg inaczej. Potem przejrzyj
koszyki, ktére sama przydzielitam (DOKONCZ / ZAPARKUJ [ ZREZYGNUJ - a dla dziatah
ciggtych: prowadze dalej [ zawieszam [ zamykam) i zakwestionuj je tam, gdzie nie
zgadzajq sie z resztg moich odpowiedzi: trzy NIE w wierszu i koszyk ,dokoncz” wymaga
wyjasnienia, podobnie jak trzymanie czego$, co samo wskazatam jako pozeracz czasu
bez efektow. Jesli prawie wszystko zostawitam w ,dokoncz” - powiedz wprost, co
naprawde powinno wylecie¢ (przynajmniej jedna rzecz MUSI wypa$é). Wskaz tez, ktore
z moich dziatan i planéw wyglgdajq na produktywnq prokrastynacje - robienie
nowego, zeby nie sprzedawa¢ gotowego. Nazwij to wprost, bez oceniania. Jesli nie
mam przydzielonych koszykéw, zréb ten podziat sam na podstawie tego, co napisatam
o przychodach, pozeraczach czasu i celu na 12 miesigcy.

e PLAN DOKRECANIA SRUBEK. Dla rzeczy, ktére zostajq, utéz plan na najblizszy kwartat: co
dopracowaé, zeby zarabiato wigcej (strona sprzedazowa, sekwencja maili, porzgdna
kampania zamiast dwdch postéw) - w kolejnosci od najszybszego zwrotu,
maksymalnie jedna rzecz naraz. Dla rzeczy, ktére wypadajg, napisz krétko, jak je
zamkng€ na czysto: co wytqczy€, co zakomunikowac klientom, czego nie kasowag, bo
przyda sie jako materiat w istniejgcych ofertach.

e Na koniec wskaz JEDNA rzecz do zrobienia w tym tygodniu - i niech to bedzie
domknigcie czegos istniejgcego, nie rozpoczecie czegokolwiek.

online



	Daj sobie rok!
	ODCINEK 6:
	SKALOWANIE  PRZEZ UPRASZCZANIE
	KARTA PRACY



	SKALOWANIE
	Prostota to strategia. Rozwój nie polega na nieustannym dodawaniu kolejnych elementów. Im więcej elementów, tym więcej do zarządzania. Im więcej do zarządzania, tym więcej możliwości popełnienia błędu.
	Ta karta pomoże Ci przyjrzeć się swoim projektom obiektywnym okiem, żeby podjąć decyzje: co dokończyć, co zaparkować, z czego zrezygnować.
	Co warto ulepszyć, zanim stworzysz cokolwiek nowego?
	KARTA PRACY

	Przegląd działań
	PROJEKT
	WIZJA
	DANE
	CHĘĆ
	KLIENCI
	DECYZJA

	PROMPT
	Skopiuj poniższy tekst (w całości z obu stron), uzupełnij nawiasy kwadratowe - załącz wypełnioną kartę albo wklej odpowiedzi na jej pytania w treść i wrzuć całość do Claude/Chata GPT/Gemini - w odpowiedzi dostaniesz podpowiedź jak pozbyć się “zapchajdziur” ze swojego biznesu.
	OTO MÓJ BIZNES:


	PROMPT
	TWOJE ZADANIA:


	chk_strona_sprzedazowa: Off
	chk_tresc_strony: Off
	chk_sciezka_klienta: Off
	chk_propozycje_kolejnych_ofert: Off
	chk_oferta_dosprzedazowa: Off
	chk_onboarding: Off
	w01_projekt: 
	w01_wizja: 
	w01_dane: 
	w01_chec: 
	w01_klienci: 
	w01_decyzja: 
	w02_projekt: 
	w02_wizja: 
	w02_dane: 
	w02_chec: 
	w02_klienci: 
	w02_decyzja: 
	w03_projekt: 
	w03_wizja: 
	w03_dane: 
	w03_chec: 
	w03_klienci: 
	w03_decyzja: 
	w04_projekt: 
	w04_wizja: 
	w04_dane: 
	w04_chec: 
	w04_klienci: 
	w04_decyzja: 
	w05_projekt: 
	w05_wizja: 
	w05_dane: 
	w05_chec: 
	w05_klienci: 
	w05_decyzja: 
	w06_projekt: 
	w06_wizja: 
	w06_dane: 
	w06_chec: 
	w06_klienci: 
	w06_decyzja: 
	w07_projekt: 
	w07_wizja: 
	w07_dane: 
	w07_chec: 
	w07_klienci: 
	w07_decyzja: 
	w08_projekt: 
	w08_wizja: 
	w08_dane: 
	w08_chec: 
	w08_klienci: 
	w08_decyzja: 
	w09_projekt: 
	w09_wizja: 
	w09_dane: 
	w09_chec: 
	w09_klienci: 
	w09_decyzja: 
	w10_projekt: 
	w10_wizja: 
	w10_dane: 
	w10_chec: 
	w10_klienci: 
	w10_decyzja: 


