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KARTA PRACY

POWTARZALNE PRZYGHODY

Dobre oferty i zadowoleni klienci to za mato, jesli co miesigc
zaczynasz od zera.

Ta karta pomoze Ci policzy¢€ Twojq linie spokoju i znalez¢
najprostszy sposdb, zeby jg zabezpieczyC.

Policz swoje miesigczne minimum

Podsumuj state koszty zycia (czynsz, rachunki, jedzenie, kredyt, przedszkole - jesli
dzielisz zycie z partnerem, wpisz swojqg po’foweg oraz state koszty firmy (ZUS, ksiegowa,
hosting, narzedzia, podwykonawcy). Suma da Ci wysoko$éé Twojej linii spokoju.

lie z tej kwoty masz ju dzi$ zabezpieczone ,.z gory"?

Zsumuj wptywy, ktére pojawiq sie w przysztym miesigcu, nawet jesli nie kiwniesz
palcem: raty klientdw, subskrypcje, optacone pakiety, dziatajgce lejki. Nie przeraz sie,
jesli wyszto zero. WiekszoS$¢ biznesdw eksperckich startuje z tego miejsca.
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Jak wygladaja Twoje przychody miesigc po miesigcu?

wybierz odpowiedz najblizszq prawdy i obecnej sytuacii

D w miare stabilne - podobne kwoty co miesigc
D sinusoida - pik w kampanii albo sezonie, potem cisza
ﬂ loteria - kazdy miesiqgc to niespodzianka

Czy masz juz oferty generujace powtarzaine przychody?

Ktore z Twoich ofert juz dzi§ generujg powtarzalny przychéd, a ktére sprzedajq sie tylko
wtedy, kiedy aktywnie sprzedajesz? Wypisz wszytskie w podziale na te dwie grupy.

Co moiesz zmienic?

Przejrzyj liste i odhacz wszystko, co jest mozliwe w Twoim biznesie - nawet jesli jeszcze
nie masz pomystu jak to wdrozy¢

ﬂ raty w dtuzszych procesach i drozszych ofertach

D pakiety 6/12 spotkan zamiast pojedynczych godzin

m podniesienie ceny bazowych ustug

D oferta kontynuaciji dla oséb konhczgcych gtdwny proces

D mata oferta wprowadzajgca sprzedawana w tle z reklamy

u lejek automatyczny do produktu, ktéry kurzy sie na pbtce sklepu

D dosprzedaz wpisana w Sciezke klienta
D subskrypcja / klub
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Skopiuj ponizszy tekst (w catoéci z obu stron), uzupetnij nawiasy
kwadratowe - zatqgcz wypetniong karte albo wklej odpowiedzi na jej
pytania w tre$é i wrzu¢ catosé do Claude/Chata GPT/Gemini - w
odpowiedzi dostaniesz plan zabezpieczenia swojej linii spokoju (realny do
wprowadzenia, rozpisany krok po kroku)

Wciel sie w role do$wiadczonego stratega finansowego dla soloprzedsigbiorcow i bizneséw
eksperckich. Patrzysz na biznes przez pryzmat twardej matematyki, stabilnosci finansowej i
ochrony energii zyciowej przedsigbiorcy. Twoim zadaniem jest pomoc mi zaprojektowaé
powtarzalne przychody, ktére pokryjg mojq ,linie spokoju” i dadzg mi Swigty spokdj - bez
koniecznoSci robienia ciggtych, stresujgcych kampanii sprzedazowych i rozméw
sprzedazowych.

Wychodzimy z dwéch zatozeh. Po pierwsze: stabilny biznes ma zabezpieczonq linie spokoju
(state koszty firmy + bezpieczna pensja witascicielki) z przewidywalnych zrodet, zanim
zacznie goni€ za rekordami sprzedazy. Po drugie: mechanizmoéw powtarzalnego przychodu
jest wiele - raty, pakiety, podniesienie cen, oferta kontynuacji, dosprzedaz w $ciezce klienta,
lejek automatyczny, subskrypcja - i subskrypcja NIE jest domy$ing odpowiedziq. Lepsza jest
jedna zmiana wdrozona do kohca niz piec rozgrzebanych.

Badz maksymalnie bezposredni, twardy i konkretny. Unikaj teoretyzowania - interesujg mnie
wytgcznie pragmatyczne, bezpieczne dla ptynnosci rozwigzania. Nie proponuj rewoluc;ji -
proponuj systematyczne budowanie, kawatek po kawatku.

Zanim wygenerujesz analize: jesli ponizsze dane sq zbyt ogdlne, zadaj mi maksymalnie 3
pytania (np. o strukture kosztéw, wielko$é bazy mailowej czy specyfike dotychczasowych
klientow). Jesli wystarczq - przejdz od razu do zadan.

MOJE DANE FINANSOWE | OPERACYJNE:

 Moija linia spokoju (ile potrzebuje miesigcznie na state koszty firmy, podatki,
podwykonawcow i bezpiecznq pensje dla siebie): [podaj kwote]

* lle ztego mam dzi§ zabezpieczone powtarzalnymi wptywami: [podaj kwote]

e Jak dzi$ sprzedaje: [opisz cykl, np. okienka sprzedazowe 2 razy w roku, konsultacje na
biezqco, nieregularne akcje]

e Oferty, ktére juz dajg powtarzalny przychéd: [wymien, jesli sq]

o Oferty, ktére sprzedajq sie tylko, gdy aktywnie sprzedaje: [wymien, jesli sq]

e Co z mojej obecnej oferty klienci mogliby lub chcieliby kupowaé regularnie: [np. state
wsparcie mentorskie, dostep do aktualizowanej bazy wiedzy, comiesigczne audyty,
abonament na ustugi - wypisz pomysty lub dotychczasowe ustugi o charakterze
ciggtym]

e Zmiany, ktére wydajg mi sig mozliwe: [wklej z karty pracy]

e Czego nie chce robi¢ w biznesie: [np. nie chce prowadzié¢ spotecznosci, nie znosze
nagrywania rolek - zajrzyj do swojego biznesowego DNA z karty odcinka 2]
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TWOJE ZADANIA:

e Matematyka spokoju. Policz mojg luke: linia spokoju minus to, co juz mam
zabezpieczone. Potem rozpisz czarno na biatym, ile sztuk, subskrypciji lub pakietow
powtarzalnej oferty musze sprzedawac miesiecznie, zeby te luke domkng¢€ - w 2-3
wariantach cenowych. Jesli sprzedaje godziny lub ustugi, policz tez scenariusz
podniesienia ceny o 10-20%: ile godzin miesiecznie mi to uwalnia bez straty przychodu.

¢ Wybo6r mechanizmu. Zaproponuj JEDEN najlepszy dla mnie mechanizm
powtarzalnego przychodu i uzasadnij wybor. Uszanuj to, czego nie chce robi€. Jesli
ktorys z moich pomystéw lub zaznaczonych zmian jest w mojej sytuaciji putapkq (np.
subskrypcja przy braku energii do spotecznosci, lejek przy zbyt matej bazie), powiedz to
wprost i wyjasnij dlaczego.

¢ Plan przejscia. Jak mam przejs¢ z obecnego modelu ,od strzatu do strzatu” do nowego,
nie tracqc ptynnosci finansowej? Utdz bezpieczny plan wdrozenia na 3 miesigce - w
tym jak przetestowa¢ mechanizm na obecnych, najbardziej lojalnych klientach, zanim
otworze go dla $wiata. Przy kazdym kroku napisz, czego wymaga (czas, narzedzia,
komunikacja do klientow).

e Retencja. Jesli rekomendowany mechanizm opiera sie na tym, ze klient zostaje
(subskrypcja, abonament, raty, pakiety) - zaproponuj 3 konkretne, niskobudzetowe
dziatania (np. onboarding, szybka wygrana w pierwszym tygodniu), dzieki ktérym klient
zostanie dtuzej niz 3 miesiqgce zamiast szybko rezygnowag.

¢ Na koniec wskaz JEDNA rzecz do zrobienia w tym tygodniu, ktéra pozwoli mi

sprawdzi¢ potencjat na powtarzalny przychdd w mojej obecnej spotecznosci lub bazie
klientow.
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